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CADENA DE e
vaLoer 5=

Tus partners y/o
Shareholders

¢ Proveedores
Metalurgicos

¢ Proveedores de
Dispositivos
(Bombas,
Ladmparas,
Electrénica)

* Logistica.

¢ Proveedores de
IT.

¢ Socios de Solaer
Ingenieria.

ESTRUCTURA DE COSTOS

—3 | ACTIVIDADES
CLAVES

Para lograr tu propésito

Relacionamiento con
clientes potenciales
Arquitectura de modelo de
informacién

Ingenieria de Dispositivos
Disefio de soluciones de
SWy HW

Proyectos de Instalacién y
estudio del Entorno.
Gestién del Negocio

RECURSOS CLAVES |

Imprescindibles para
lograr tu propésito

g ]
Materia prima local
Instalaciones para
actividades metalurgicas
Laboratorio de
electrénica
Infraestructura de HW y
SW

Ingenieros, Proyectistas,
Técnicos.

Personal de Marketing y
Ventas

Servicios de Certificacién

Facilidades para construccién y ensayo,
logistica, materiales, personal.
Mediciones y Certificacién.
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PROBLEMA IDENTIFICADO n

Describleo en una frase
Propagacién répida de contagios ante la

aparicién de un foco de enfermedad
infectocontagiosa.

Convertirse en proveedor de
soluciones avanzadas en
higiene y seguridad sanitaria.

El motivo

de tu modelo A corto,
de negocio de mediano o
impacto largo plazo

TV PROPVESTA DE VALOR 71@7
Los productos y/o servicios que | 1}

. esgalan la solucion
Sistema de Sanitizacion y Rastreo

Inteligente para la gestién de
personas, objetos e infraestructura.
Los distintos componentes proveen

sanitazacién a la vez que colectan
datos para rastreo no invasivo.

METRICAS DE IMPACTO A

amhiantalac v/n enrialac acnaradac

*  Métricas de uso de los dispositivos. Registro de habitos
de higiene

*  Deteccidn de sintomas y rutas de contagio. Estadistica
e informacién abierta para autoevaluacién de riesgo

* Mejora constante del riesgo sanitario en la comunidad.

RELACIONES
Con los clientes y
la comunidad de impacto

Promocién con
presentaciones via
email o web.

A través de relaciones
estratégicas con
instaladores y
distribuidores locales.
Redes Sociales y
eventos.

Congresos.

Los dispositivos se
fabricardn en
instalaciones propias.
Venta directa y online
Asociacién con
ensambladores locales
de kits prefabricados, a
ser instalados por
personal entrenado. SW
instalado y mantenido
remotamente.
Resellers locales con o
sin servicios propios

FUVTES DE TNGRESOS
. enta e insta1’acnon dﬁ'ecta
Servicios de procesamiento de datos y

estadisticas

SEGMENTOS

A quienes les resuelves
el problema.

A quienes le vendes tu
propuesta de valor

El usuario serd
todo individuo
que haga uso de
de una instalacién
o servicio publico
o privado.

El cliente es el
administrador de
ese espacio.

Venta de kits y entrenamientos
Venta de licencias de SW y mantenimiento
Venta de insumos y repuestos.
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